Nouwelles des firmes...

Triangle, une offre de consulting compleéte et cohérente,
pour accompagner les indispensables ruptures de ’agrofourniture

Au démarrage, en 2003, ils étaient trois,
depuis février ils sont cing, qui consti-
tuent toujours le groupe Triangle. Car
cette appellation ne définit pas le nom-
bre des partenaires de ce groupe de con-
sultants, mais le fondement de leur of-
fre, basée sur le fameux “triangle grec” :
réfléchir, agir, mobiliser.

Les trois fondateurs de Triangle sont
déja bien connus des lecteurs de Senien-
ces et Progres :

® Eric Schlusselhuber, pour le péle
«marketing et prospective stratégique»,
notamment au niveau des projets d’en-
treprises (agrofourniture et distribution),
des études de marché... En 1986, il avait
créé la société Eider, avant de la quitter,
en 2003, pour fonder ES Conseil. No-
tons que Eider a déposé son bilan en
avril 2006.

® Michel Bonneau et sa société Gaia
Conseil, qui représente le pole «mana-
gement commercial et formation». Cet
ancien directeur commercial de Semen-
ces Cargill est spécialisé dans le coaching
et la formation des équipes de vente,
intervenant aussi plus en amont, pour
auditer et participer a la structuration
des offres commerciales.

@ Christophe Dequidt, pour le pole
«communication et relations publi-
ques». A la téte de CD Communication,
cet ancien journaliste agricole, puis res-
ponsable communication dans la distri-
bution (Avenir Rural, Soufflet), inter-
vient notamment pour le conseil en stra-
tégie de communication, éventuellement
de crise, le pilotage d’actions de com-
munication d’entreprises, internes ou
externes, la communication événemen-
tielle. ..

Et voici donc les deux nouveaux :

® Philippe Godin, (PhG Conseil), re-
présentant du péle «organisation et
ingéniérie financiere», qui a exercé de
nombreuses responsabilités, en finance
et gestion, dans des entreprises agro-ali-
mentaires, privées et coopératives. De-
puis trois ans, il est associé avec Bernard
Yon, fondateur de I'Igia (Institut de ges-
Hon international agro-alimentaire). Son
offre de consultant concerne le manage-
ment d’entreprises par intérim, le mon-
tage et le pilotage de projets d’acquisi-
tion, de fusion, d’absorption, ainsi que
des expertises économiques et financie-
res en agro-alimentaire. Philippe Godin
vient de réaliser I'exploit d'étre un des

principaux rédacteurs d'un rapport du
Sénat sur I’avenir de la filiere agricole
a I'horizon 2050.

@ Philippe Bureau, représentant le pole
«prévision et ingéniérie décisionnelle».
Cet ancien commercial de la distribution
agricole (coopérative Scael) a créé, en
1992, la société Quantix, éditrice de lo-
giciels apportant des solutions décision-
nelles et des aides a la vente, dans
'agrofourniture et la banque assurances.
Quittant Quantix en 2005, il fonde alors
sa société de consulting, Idari Conseil,
proposant, notamment, conseil et assis-
tance & la conception de projets décision-
nels de marketing, et aide a la vente
(modeles, UAD, UAV) et des interven-
tions de sensibilisation et de mobilisa-
tion des réseaux commerciaux.

Ces cing consultants conservent leur in-
dépendance commerciale : au sein de
Triangle, il n'y a pas d’administration
commune, ni méme de facturation grou-
pée. Triangle est, en effet, bien autre
chose qu'une holding administrative :
un label garantissant une qualité de
consulting et une grande cohérence de
propositions, puisque chaque membre
adhere totalement a l'esprit qui anime
le groupe. Ainsi les cinq membres de
Triangle se réunissent au moins une fois
par trimestre pour des séminaires pros-
pectifs, auxquels ils font participer, une
fois par an, des experts extérieurs. Le
groupe réalise des études prospectives
etdiffuse des documents de références,
dont deux sont disponibles sur le site
internet (www.groupetriangle.fr) :
- Réflexion sur l'évolution du contexte
agricole depuis le second choc pétrolier ;
- Réflexion sur le nouveau cahier des
charges de la distribution agricole.
Récemment ouvert, ce site internet est
d’ailleurs destiné a constituer la vitrine
de la cohésion et de la cohérence du
groupe.

Pour élargir son offre et ses compéten-
ces, Triangle est prét a accepter encore
un ou deux nouveaux membres, inter-
venant dans des domaines complémen-
taires a ceux déja couverts. Des parte-
nariats exclusifs sont aussi conclus avec
des entreprises plus spécialisées, inter-
venant sur des spécificités ponctuelles
et qui, de ce fait, n’ont pas vocation a
&tre membres. C'est le cas d’Adix Agro,
pour les systémes informatiques, sa-
chant qu’en cas de fusion d’entreprises,

il est presque toujours nécessaire de re-
grouper deux informatiques différentes.
Autre partenaire exclusif, Viverys (avec
QOenodev et Sferis), pour le conseil glo-
bal des filieres viti-vinicoles. Enfin RTB
(Research to business), pour la recher-
che de financement.
Triangle offre ainsi I'offre de consulting
a la fois la plus complete et la plus di-
versifiée du marché francais, avec une
cohérence inégalée.
Une cohérence indispensable, pour des
consultants qui se positionnent essen-
tiellement dans |’accompagnement des
ruptures, lesquelles s’imposent
aujourd‘hui a l'agrofourniture, dans
cette période de profonde remise en
cause du contexte économique.
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